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La télé-expertise rapide au sein de votre Réseaux

Novembre 2022

Mission : Améliorer les conditions de travail des soignants pour améliorer l’accès et 
la qualité des soins au patients.

Vision : Devenir le partenaire privilégié de tous les professionnels de santé en 
téléexpertise rapide.
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Des Soignants sous Pression : trop de Pertes de Temps
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Ces problèmes s’amplifient : défis et enjeux de la médecine du XXIème siècle

CONTEXTE PRODUIT EQUIPE MARCHE FINANCERoadmap

MG perte 2H/ semaine 
obtenir des avis médicaux

IMPACT négatif pour 
les patients 

Coûts élevés pour la 
Sécurité Sociale 

Besoin d’améliorer la coordination 
interprofessionnelle
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Conex Santé répond aux enjeux de perte de temps

00

Pour les Soignants

• Fluidification
• Rémunération

Pour les Patients

• Meilleure prise en charge
• Pas de rupture dans leur 

parcours de soin

120 millions d’avis par an

CONTEXTE PRODUIT EQUIPE MARCHE FINANCERoadmap
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Oncologue Cli. 1 Oncologue Cli. 2

Urologue Cli. 1 Urologue Cli. 2

Néphro. Cli. 1

ESP ++ 
Equipe de Soins 

Pluridisciplinaires ++

Oncologue Cli. 4

Urologue CH. 2

Néphro. Cli. 2

ESS ++ Onco.

ESS ++ Néphro.

Seule la combinaisons ESS++ & ESP++ CONEX SANTE, permet de réaliser des télé-expertises rapides de proximité

Médecin Généraliste
Coordinateur

Correspondant

CANCER 
VESSIE

ESS ++ Urologie ESSP ++

Néphro. CH. 1

TEP / TEI TEP / TEI

Animateurs de réseaux de PS :  Innovation Organisationnelle 
Téléexpertises Rapides avec Téléconsultations & Télé-soins

CONTEXTE PRODUIT EQUIPE MARCHE FINANCERoadmap
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Proximité Rapidité Spécialité

Médecin
Spécialiste 2

Médecin Expert 
de spécialité 

( Panel )

Besoin d’avis 
d’hyper-spécialité

STR 1,2,3
3ème RECOURS

UN CONCEPT UNIQUE : pour tous les PSS.T.R. 1-2-3

Médecin
Spécialiste 1

Médecin & PS 
de soins 

primaires

1er RECOURS

STR 1,2,3 STR 1,2,3

Besoin d’avis 
d’autre spécialité

Besoin d’avis d’hyper-spécialité

Besoin d’avis spécialisé

Besoin d’avis d’autre spécialité

Rapide15
mn

15
mn

Besoin d’avis 
spécialisé

Consultation
Conventionnelle 
Téléconsultation 

Patient

2ème RECOURS



Une Solution Agile et Multi-Usage avec +30 cas d’usages

CONTEXTE PRODUIT EQUIPE MARCHE FINANCERoadmap

CAS D SAGE : Anomalie biologique chez un patient 
avec MRC

Médecin Généraliste

Pierre SIMON
Fondateur de la société Française de 
Télémédecine

joindre les Néphrologues.
Le Médecin envoie un sms, un mail,
Le Néphrologue répond tardivement (délai de 1 
semaine ou +)

ACTIVITÉ NON SÉCURISÉE ET NON VALORISÉE.
RUPTURE DANS LA CONTINUITÉ DES SOINS

PERTE DE CHANCE POUR LE PATIENT.

Le Médecin Généraliste demande une té léexpertise 
Rapide à un Néphrologue.
Le Médecin Généraliste obtient une réponse en 
moins de 48h.

GAIN DE TEMPS , COMPLICATIONS ÉVITÉES.
AVIS TRACÉ ET SÉCURISÉ.

VALORISATION DE L'ACTIVITÉ DES MÉDECINS.

ÉLÉVATION MODÉRÉE DE LA CRÉATININÉMIE ET BAISSE DU DFG

La France a besoin de 
solutions de Téléexpertises pour 
améliorer le système de soins.

Le Médecin Généraliste adresse son patient aux 

urgences
Dé l ai de quelques heures
Le + souvent, hospitalisation pour bilan de la MRC

COÛT ELEVÉ POUR L'ASSURANCE MALADIE

(HOSPITALISATION, TRANSPORT MÉDICALISÉ)

Le Médecin Généraliste demande un Té léexpertise à 

l 'ESS de néphrologue.
Réponse immédiate
Le + souvent, hospitalisation évi tée

COÛT DE LA TÉLÉEXPERTISE

ELÉVATION DE LA KALIÉMIE À 6 MEQ

CAS D SAGE : Anomalie biologique chez un patient 
avec MRC

Médecin Généraliste

Pierre SIMON
Fondateur de la société Française de 
Télémédecine

joindre les Néphrologues.
Le Médecin envoie un sms, un mail,
Le Néphrologue répond tardivement (délai de 1 
semaine ou +)

ACTIVITÉ NON SÉCURISÉE ET NON VALORISÉE.
RUPTURE DANS LA CONTINUITÉ DES SOINS

PERTE DE CHANCE POUR LE PATIENT.

Le Médecin Généraliste demande une té léexpertise 
Rapide à un Néphrologue.
Le Médecin Généraliste obtient une réponse en 
moins de 48h.

GAIN DE TEMPS , COMPLICATIONS ÉVITÉES.
AVIS TRACÉ ET SÉCURISÉ.

VALORISATION DE L'ACTIVITÉ DES MÉDECINS.

ÉLÉVATION MODÉRÉE DE LA CRÉATININÉMIE ET BAISSE DU DFG

La France a besoin de 
solutions de Téléexpertises pour 
améliorer le système de soins.

Le Médecin Généraliste adresse son patient aux 

urgences
Dé l ai de quelques heures
Le + souvent, hospitalisation pour bilan de la MRC

COÛT ELEVÉ POUR L'ASSURANCE MALADIE

(HOSPITALISATION, TRANSPORT MÉDICALISÉ)

Le Médecin Généraliste demande un Té léexpertise à 

l 'ESS de néphrologue.
Réponse immédiate
Le + souvent, hospitalisation évi tée

COÛT DE LA TÉLÉEXPERTISE

ELÉVATION DE LA KALIÉMIE À 6 MEQ

7



URGENCE CHRONO 

DOC2U

DEDALUS

SIL LAB

LIFEN

INOVIE

ASTELLAS    

Une Equipe Opérationnelle Expérimentée, bien Accompagnée 

Une Equipe Expérimentée Comités Experts et Stratégiques Des Partenaires Prestigieux

Patrice Ancillon – CEO
30 ans XP DG & Président IVD 

Stéphane Buffa – C.Med.O
25 ans XP Santé Pharma

Michaël Geneste - CTO
20 ans XP CTO & Software Dev 

Comité Stratégique – 21 Membres

• Vision stratégique 
• Go 2 Market

Stéphane Konkuyt - COO
25 ans XP DG & Operations

Ambassadeurs Réseaux - +60 Membres

• Réseaux puissants et dynamiques 
• Image médicale et de spécialistes

Comité Expert – 21 Membres

• Développement solution CONEX SANTE
• Cas d’usages 

CONTEXTE PRODUIT EQUIPE MARCHE FINANCERoadmap

Eric Estaque - CSO
30 ans XP DG & Commercial 

Martine Harrouet – CFO
15 ans XP Admin & Comptable 

8



Structures Administratives
(CPTS, GHT) 

Structures de soins
(Cliniques, hôpitaux

MSP EHPAD)

Médecins, Pharmaciens et 
Paramédicaux exerçant une activité 
isolée

Laboratoires
(Biologie Médicale, Radiologie,
Anatomopathologie)

Réseaux Equipes de Soins Spécialisés

Un Marché Prometteur : 120mio d’avis/an à digitaliser

Vision : Devenir le partenaire privilégié de tous les professionnels de santé en téléexpertise rapide.

CONTEXTE PRODUIT EQUIPE MARCHE FINANCERoadmap
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Références Clients

+4.000 utilisateurs

CONTEXTE PRODUIT EQUIPE MARCHE FINANCERoadmap

250 Structures nous font confiance 
➢ Groupes de Biologistes Libéraux
➢ 15 CPTS
➢ Groupes de Cliniques
➢ 2 Centres Anticancer
➢ ESMS - EHPAD
➢ +150 ESS
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Déploiement Conex Santé en 23 mois

CONTEXTE PRODUIT EQUIPE MARCHE FINANCERoadmap
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Avantage Compétitif : une position unique & innovante

Conex Rofim Postelo Omnidoc

Téléexpertise + + + +

TLC – TLC assistée – Télésoin + + x x

TLE Proximité et rapidité + x x x

ESS - ESP - ESSP + + x +
S.T.R 1-2-3 avec animation 

.réseaux + x x x
Solution de télémédecine 

paramédicaux + + x x

Imagerie médicale + + x x

KPI CPTS + x + +

RCP virtuelle + + x x

Sepsis Doc + x x x
Valeur médicale 

..organisationnelle et 
économique

++ + + +

CONTEXTE PRODUIT EQUIPE MARCHE FINANCERoadmap
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Une solution imaginée par des 
professionnels de Santé … 

… pour les professionnels de Santé

Des équipes sur le terrain pour 
animer les réseaux de PS et 
contribuer à l’amélioration de la 
coordination interprofessionnelle! 



Un Modèle Economique innovant

Pas de coût fixe pour les PS Un forfait structure pour l’animation

Frais d’Amorcage
• Gestion technique et le déploiement de la solution

Forfait Annuel
• Abonnement annuel pour l’animation des réseaux

CONTEXTE PRODUIT EQUIPE MARCHE FINANCERoadmap

Un modèle centre de Profit : LBM-CPTS – GHT – MSP – EDS – ESMS 

Valeur 
Economique

Valeur 

Organisationnelle

Valeur 

Médicale

14

PS Requérant : 10€ Med Requis : 20€

Téléexpertise Rapide

PS Requérant : 5 - 15€ Med : Prix classique

Téléconsultation Assistée

Patient

Téléconsultation / Télésoin

Med ou PS

Conex : Commission Raisonable

Conex : Commission Raisonable

Conex : Offerte



CONTEXTE PRODUIT EQUIPE MARCHE FINANCERoadmap

Un partenaire stratégique

• 70% des décisions médicales sont prises à 
partir de résultats de tests de laboratoires. 

• Connexions fréquentes avec les autres PS & 
autres Structures de santé
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Stratégie Go-to-Market : 80% des LBM, levier d’accélération



• Mettre la biologie médicale au cœur de la Santé

• Accélérer la coopération interprofessionnelle /CPTS/MSP/EDS

• Focus Prévention / Innovation

• Renforcer le maillage de soins primaires

• Améliorer la gestion des SNP

LA Biologie Médicale à l’heure de l’accélération du virage numérique …

A l’opportunité de mieux valoriser son rôle essentiel dans la médecine du XXIème 
siècle. 

Stratégie CONEX SANTE 



La télé-expertise rapide au cœur de votre réseau

Patrice Ancillon

pancillon@conexsante.com

+33 (0)7 62 15 55 01

PariSanté Campus : 10 Rue d'Oradour-sur-Glane, 75015 Paris.

Labège : 1110 avenue de l’Occitane - Technoparc 1 - Bâtiment 3 31670 Labège.
17


	Diapositive 1
	Diapositive 2
	Diapositive 3
	Diapositive 4
	Diapositive 5
	Diapositive 6
	Diapositive 7
	Diapositive 8
	Diapositive 9
	Diapositive 10
	Diapositive 11
	Diapositive 12
	Diapositive 13
	Diapositive 14
	Diapositive 15
	Diapositive 16
	Diapositive 17

